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			Preisan&shypassungen &
Bestands&shykundencontrolling
		

				

				
				
							Über detaillierte Zeitscheiben- und Szenario-Funktionen schreiben Sie Kosten und Erlöse in die Zukunft fort und bestimmen Zeitpunkte und Höhe von kundenindividuellen Preisanpassungsmaßnahmen. Analysieren Sie einzelne Kunden oder den Ergebnisbeitrag einer gesamten Sparte über das Bestandskundencontrolling.						

				

				
				
								permanente zählpunktscharfe Deckungsbeitragsrechnung inkl. Margenanalyse
	Berücksichtigung von Preiszeitscheiben
	Verwaltung und Berücksichtigung von Lastprofilen
	individualisierbares Report- und Berichtswesen
	Analyse von Marktbereichen den Strom und Gas mit Drilldown auf Einzelverträge
	Szenariokalkulation für Preisanpassungen
	Tarifbasierte Preisanpassungen oder individuelle regelbasierte Preisanpassungen pro Vertrag
	Anpassung von Preis-Kohorten und/oder Zusammenführung

						

				

				
				
					

				

				
				
					
			
						
						Jetzt beraten lassen
		
					
		

				

				

					

		

							

		
						

				
								
						
					
			
								
				
			Online-Vertrags&shyabschluss
		

				

				
				
							Mit dem individualisierbaren und leicht zu pflegenden Onlinevertragsabschluss erweitern Sie Ihre Website und die Flexibilität Ihrer Vertriebspartner um nicht mehr wegzudenkende Funktionen für Tarifrechner- und Anmeldestrecken.
						

				

				
				
								Tarifrechner in verschiedenen Ausbaustufen
	Anmeldestrecke in verschiedenen Ausbaustufen
	beides als Whitelabel-Lösung für direkte Vertriebspartnerintegration oder gesonderte Marketingaktionen
	fertige Anbindung und Integration an unsere Datendrehscheibe mit vertriebskanalspezifischen Produkten und Preisen
	Erfassung aller relevanten Datenpunkte für eine reibungslose Marktkommunikation
	Opt-In und Vertragsbestätigung

						

				

				
				
					

				

				
				
					
			
						
						Jetzt beraten lassen
		
					
		

				

				

					

		

							

		
						

				
								
						
					
			
								
				
			Vertriebskanalsteuerung
		

				

				
				
							Führen Sie alle wichtigen Prozesse von der Stammdatenpflege über die Bereitstellung individueller Produkte und Provisionsmodelle bis hin zur Abrechnung mit der brandseven Vertriebspartnerverwaltung durch.						

				

				
				
								Individualisierung der Basisprodukte je nach Vertriebskanal durch unterschiedliche Ausprägungen (eventbasiertes Pricing)
	umfangreiche Vertriebspartnerverwaltung mit einer beliebigen Anzahl von Vertriebskanälen
	Provisionsbaukasten für simple bis komplexe Provisionsmodelle
	vertrags- oder verbrauchsabhängige Modelle mit einmaliger oder laufzeitiger Provisionierung
	vorläufige oder endgültige Provisionsabrechnung
	manuelle Korrekturbuchungen von Provisionsabrechnungen
	beliebige Zuordnung von Produkten zu Vertriebskanälen
	frei konfigurierbare Produktvarianten pro Vertriebskanal
	individuelle Preisstellungen pro Vertriebskanal
	Whitelabel Produktvarianten für individualisierbaren Tarifrechner und Anmeldestrecke
	regionale und/oder deutschlandweite Produkte und Produktvarianten, z.B. für Vertriebsaktionen
	Vertriebspartnerportal zur Verwaltung von Verträgen, Einsicht von Provisionsabrechnungen und Download von Vertriebsmaterial
	automatisierter Kundenimport und automatisierter Storno-Prozess, z.B. für Vergleichsportale

						

				

				
				
					

				

				
				
					
			
						
						Jetzt beraten lassen
		
					
		

				

				

					

		

							

		
						

				
								
						
					
			
								
				
			Kunden- und Vertrags&shydaten&shyverwaltung
		

				

				
				
							Alle Informationen an einem Kunden, egal ob für individuelle Preisanpassungen, Bestandskundencontrolling oder als Pufferdatenbank für den Onlinevertragsabschluss. Die Kunden- und Vertragsdatenbank hält alle Metadaten für Ihre Anforderungen bereit.
						

				

				
				
								zentrale Kunden- und Vertragsdatenbank
	Ablage aller relevanten Neu- und Bestandskundendaten
	individualisierbarer Import und Export
	skalierbares Qualitätsmanagement der Kundendaten
	Aufbereitung und Bereinigung von fehlerhaften Bestandskundendaten
	beliebige Anreicherung von Metadaten pro Kunde oder Vertrag
	Visualisierung des Marktstatus von Kunden
	Alle internen Prozesse bzgl. des Umgangs mit Kundendaten unserer Mandanten unterliegen den strikten Vorgaben der DSGVO

						

				

				
				
					

				

				
				
					
			
						
						Jetzt beraten lassen
		
					
		

				

				

					

		

							

		
						

				
								
						
					
			
								
				
			Daten&shydrehscheibe
		

				

				
				
							Das Herzstück der brandseven-Plattform!
Die hocheffiziente Tarifdatenbank zur spezifischen Bespielung Ihrer Vertriebskanäle.
						

				

				
				
								zentrale Datenbank zur Produkt-, Kunden- und Datenverwaltung
	Versandmanagement zum Export von Preislisten an alle Arten von Drittsystemen oder Empfänger
	Micro-Services zur direkten Anbindung an Tarifrechner, Anmeldestrecken, Abrechnungs- und Vertriebspartnersystemen
	Unterstützung aller Schnittstellen-Technologien (Csv, Xml, Rpc, Rest, Soap, etc. pp.)
	beliebige Exportformate für sämtliche Zielsysteme (Email, SFTP, etc. pp.)

						

				

				
				
					

				

				
				
					
			
						
						Jetzt beraten lassen
		
					
		

				

				

					

		

							

		
						

				
								
						
					
			
								
				
			Wettbewerbsanalyse & Tarif&shyoptimierung
		

				

				
				
							Analysieren Sie den Wettbewerb, egal ob bundesweit oder regional in Ihrem Vertriebsgebiet. Optimieren Sie ihre Tarife nach Ihren individuellen Zielkriterien und seien Sie immer auf dem Laufenden, wie sich die Konkurrenz positioniert.
						

				

				
				
								Analyse & Optimierung gegen die Marktsituation
	regional und/oder deutschlandweit
	detaillierte Visualisierung als Entscheidungshilfe zur Positionierung von Produkten am Markt
	Analyse und Optimierungen im Vergleich mit Grundversorger- oder Wettbewerbsprodukten
	Optimierung von Produkten nach Benchmark- und Platzierungsvorgaben
	Verarbeitung aller relevanten Markt- und Rankingdaten

						

				

				
				
					

				

				
				
					
			
						
						Jetzt beraten lassen
		
					
		

				

				

					

		

							

		
						

				
								
						
					
			
								
				
			Tarif&shykalkulation
		

				

				
				
							Entwickeln Sie mit unserer Tarifkalkulation innerhalb von Minuten netzscharfe Pricings unter Berücksichtigung aller relevanten Margen und Kosten für Ihren regionalen oder bundesweiten Vertrieb.						

				

				
				
								freie Modellierung von Strom- und Gasprodukten, regional und deutschlandweit
	automatisch bereitgestellte Netzentgelte inkl. aller Zählerkosten und Staffeln
	alle geographischen Ausprägungen von Postleitzahl bis Netz-KA
	beliebig viele Preisbestandteile und Staffeln
	regionale und deutschlandweite Preismodifikationen mit Regelsets von leicht bis komplex
	individuelle Tarife mit unseren Elementen & Eigenschaften
	beliebige Zusatzleistungen durch Optionen
	Ausgestaltung von Bündel- und Koppelprodukten
	flexible Steuerung von Gesamtbonus, Neukundenbonus und Sofortbonus
	Regionen und geographische Filter in unterschiedlichsten Ausprägungen

						

				

				
				
					

				

				
				
					
			
						
						Jetzt beraten lassen
		
					
		

				

				

					

		

							

		
						

		



























